
Ihre Aufgaben:
• In dieser Position betreuen und beraten Sie kompetent unsere 

Bestandskunden und erschließen neue Absatzmöglichkeiten 
• Analysieren und klassifi zieren Sie Kundenanforderungen
• Erfassen Sie Kundenpotenziale und erkennen Markttrends
• Planen Sie eigenverantwortlich Ihre Kundenbesuche vom Home-Offi ce 
• Qualifi zieren Sie unsere Händler und nehmen an Fachmessen teil

Sie überzeugen durch:
• Eine gewinnende und überzeugende Persönlichkeit 
• Eine Ausbildung als Maschinenbautechniker/-in oder Vergleich-

bares und erste Erfahrungen im Vertrieb von Investitionsgütern
• Beherrschen von modernen Kommunikationsmitteln
• Selbstständiges Arbeiten und gute Organisation
• Abschlusssicherheit
Ein hohes Maß an Eigenmotivation, Zuverlässigkeit und Reisebereit-
schaft rundet Ihr Profi l ab.

Ihre Perspektive:
Wir bieten Ihnen einen sicheren Arbeitsplatz in einem international 
agierenden Unternehmen bei einer leistungsgerechten Vergütung 
sowie einen Geschäftswagen zur privaten Nutzung. 

Wenn Sie an dieser herausfordernden Aufgabe Interesse haben und 
eine Chance für Ihre persönliche Entwicklung suchen, senden Sie Ihre 
aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer Gehalts-
vorstellung bitte an Herrn Kronmüller.

Möchten Sie nicht schon 
lange eine anspruchsvolle
Aufgabe?

Ihre Zukunft: 
VERTRIEBSMITARBEITER/-IN 
IM AUSSENDIENST
für das Gebiet Rheinland-Pfalz, 
Hessen und Saarland

Wir sind ein weltweit expandierendes Unter-
nehmen, das in der Antriebstechnik und im 
Maschinenbau tätig ist. Für den Vertrieb un-
serer Kupplungssysteme suchen wir eine(n) 
zuverlässige(n) und kommunikationsstarken 
Mitarbeiter/-in zur Übernahme eines gut ein-
geführten Verkaufsgebiets.

R+W Antriebselemente GmbH  
Alexander-Wiegand-Str. 8
63911 Klingenberg
www.rw-kupplungen.de
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